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Selon l’IA :Voici une analyse financière détaillée de Enterprise Products Partners (NYSE : 
EPD), l’un des plus grands MLPs américains spécialisés dans le transport, le stockage et la 
distribution de produits énergétiques : 

 

📊 1. Résultats récents & croissance 
●​ Chiffre d'affaires : environ $52 milliards sur les 12 derniers mois, en croissance de 

+5 % d’année en année .​
 

●​ FFO (Funds From Operations) stable à $2,9–3,0 milliards, soit ~$2,00 par unité ; 
rendement élevé (distribution de ~$1,88 par unité) .​
 

●​ Flux de trésorerie opérationnels solides (~$4 milliards), assurant une couverture 
robuste du dividende.​
 

 

💸 2. Rendement & distribution 
●​ Distribution trimestrielle : ~$0,47/unité, soit ~$1,88 annuel → rendement d’environ 

7–7,5 % (au cours actuel de $27–28) .​
 

●​ Payout FFO : ~94 %, élevé mais soutenable grâce au modèle MLP générant des flux 
stables avec contrats long terme.​
 

 

🏦 3. Endettement & structure financière 
●​ Dette nette : ~$21 milliards, soit un ratio dette nette / EBITDA d’environ 3,5x, typique 

des MLPs .​
 

●​ Moindre risque refinance : échéances étalées dans le temps, maturité moyenne à 
10 ans, taux majoritairement fixes.​
 

●​ Capacité d’autofinancement renforcée par des taux d’intérêt plus élevés (effet positif 
sur revenus financiers).​
 



 

⚡ 4. Avantages & points forts 
●​ Modèle de revenus régulier : contrats de transport et stockage longue durée.​

 
●​ Diversification géographique & sectorielle : gaz naturel, liquides de gaz, liquides 

énergétiques, pipelines de liquides.​
 

●​ Infra critique : position quasi monopolistique sur plusieurs segments, barrières à 
l’entrée solides.​
 

 

⚠️ 5. Risques & limites 
●​ Sensibilité cyclique limitée, mais exposition à l’activité industrielle et pétrolière.​

 
●​ Risque réglementaire/antitrust, vigilance sur les contrats de pipelines et législation 

environnementale.​
 

●​ Payout élevé : en cas de baisse des FFO, la distribution pourrait devenir tendue.​
 

 

🚀 6. Perspectives à 1–3 ans 
●​ Croissance modérée : expansion via de petits projets infra et acquisition de pipelines.​

 
●​ FFO stable attendu ($2,00–2,10) → distribution annuelle potentielle à ~$1,95 à moyen 

terme.​
 

●​ Rendement total estimé à 8–9 %, combinant distribution et légère progression du cours 
(3–4 %).​
 

 

✅ En résumé 



Enterprise Products Partners est un acteur puissant et fiable du secteur des infrastructures 
énergétiques, avec : 

●​ Rendement attractif (~7–7,5 %)​
 

●​ Flux de trésorerie stables et couverture du dividende solide​
 

●​ Endettement maîtrisé (dette/EBITDA ~3,5x)​
 

●​ Potentiel de progression modéré mais régulier​
 

C’est une valeur défensive avec yield élevé, adaptée aux investisseurs cherchant du revenu 
stable. Sa principale limite est la sensibilité aux cycles énergétiques et la régulation. 
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